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1
Auto Interne Preiseinschätzungen.

Preisunterschied.

3000€
15

Wie kann es sein, dass ich für denselben BMW X1 eine 

Preisspanne von über 3.000 € erhalten habe?

Wie viel Marge verschenken wir vielleicht täglich – ganz 

unbemerkt?



23 FILIALEN - 15 VKLs
Eine Realität mit Umsatzkonsequenzen

15
VERKAUFSLEITER 

PREISE 

Kalkulationen

ZENTRALE KOMPETENZ
dezentrale Flexibilität 

Digital unterstütztes 
Einkaufsteam
für Händlerfahrzeuge und spezielle 
Fremdfabrikate

Kein Kontrollverlust für 
Verkaufsleiter: 
Zugriff auf die Preisempfehlung des 
Einkaufsteams - keine Einschränkung, 
sondern eine Unterstützung 

Klare Prozesssteuerung
durch konsequente Nutzung des 
AlphaControllers und CarOnSale



ABLAUF “ALPHA CONTROLLER” IM 
ALLGEMEINEN ANKAUFS - PROZESS
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WIE IST DAS GEBRAUCHTWAGEMANAGEMENT 
“B2B” BEI DER RHEIN GRUPPE AUFGEBAUT? 



• Einkaufs - Team
• B2b Trading - Group
• 2 Leader (VKLs)
• 2 Mitarbeiter

Spartenleitung GA
GRUPPE

Gebrauchtwagen

Alle Filialen
(After Paderborn)

Preisanfragen 

“Händlerfahrzeuge”

VK / VKL über ALPHA CONTROLLER

Preisanfrage im AlphaController

• Leitung B2B Unit
• Zukauf JGA
• Zukauf “Freie 

Auktionen”
• Zukauf “Freier Ankauf”
• Preisfindung HDL - Kfz

• Preisfindung HDL. - Kfz
• Einstellung CarOnSale
• Abwicklung HDL. - Kfz.
• Organisation 

Auslieferung

Aufgaben:

B2B Fahrzeug - STANDORT 

“In der Filiale”

Fahrzeug - Hereinnahme in 
der Filiale

EK - Übermittlung über den AlphaController

Eigangs - Information bei 
Händlerfahrzeugen 
“Fahrzeug da”

Abholung in der Filiale / Speditionsübergabe

Versand der Unterlagen

Vermarktung 

über



Umsatz und Ertragssteigerung seit 
Strategiewechsel 
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Ertrag DB1 in % Umsatz in Mio

Strategiewechsel

Handlungsbedarf erkannt



Fazit: 
Dezentrales & digital gestütztes B2B-
Gebrauchtwagemanagement 
bei der Rhein Gruppe? 

ERZIELTE VORTEILE:

• keine regionalen Unterschiede
• Emotionslose Preisfestsetzung
• Bestandsneutrale Bewertung
• höhere Risikobereitschaft 

(Marken)

Dezentrales 
Pricing 

(Porsche / Aston Martin / 
Tesla / Alpina /PHEV / …)

Erweiterung auf 
Fremdfabrikats-
Anfragen zur 
Unterstützung

• Kompetenz (Erfahrungswerte)
• Hygiene (Compliance)
• “Gewaltenteilung” 
• Revisionssicherheit / Transparenz

Abspaltung 
Händlergeschäft 



Strategiewechsel: 
Einkaufsteam → Entwicklungen mit AO und CoS 



Strategiewechsel: 
Einkaufsteam → Entwicklung mit AO und CoS 

NEU NEU



Strategiewechsel: 
Einkaufsteam → Entwicklung mit AO und CoS 

NEU automatisch

DIREKT



Strategiewechsel: 
Einkaufsteam → Entwicklung mit AO und CoS 

NEU Auswahl

Direktzugriff 
auf das KFZ

Auswahl:
Auktion oder
Bewertung



Strategiewechsel: 
Einkaufsteam → Entwicklung mit AO und CoS 

NEU automatisch



GRUPPE

VOM POTENZIAL ZUR 
PERFORMANCE: 
HÄNDLERGESCHÄFT UM 
> 2% (DBIII) OPTIMIERT 
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Vielen Dank für´s Zuhören 

und stets freie Fahrt für Eure Projekte !

„Version 1.0.1: Partnerschaft gestartet. Updates folgen.“
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Wenn noch Zeit übrig ist !
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Mitarbeitersteuerung mit der Jochem- Methode !
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Jetzt ist aber entgültig Schluss!
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